Roberto Bongiorni

= Ilgrande negozio di abbiglia-
mento in Omar Muktar Street, nel
centrodiTripoli, esponecapipro-
venienti da diversi paesi. Ma
quando si chiede al proprietario
un consiglio, la sua risposta & im-
mediata: «Sicuramente questo;
costa di pili, ma é italiano», Una
| rispostachesiriceveinaltrinego-
ziomagazzini. Che siano macchi-
nariindustriali, mobili, generi ali-
| mentari, i commercianti libici
spessoamano evidenziareil diva-
rio qualitativo tra il made in Italy
ele merci cinesi.

Tra i Paesi del Nord Africa e
delMedio Oriente,laLibiaé quel-
lo che presenta piu opportunita
perleaziendeitaliane. Nonsitrat-
ta solo dello storico legame com-
mercialetraidue Paesi. ] 14 miliar-
di di euro di interscambio del
2010 (anche se gran parte deriva-
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no dall'import di energia), sono
unbuonviatico.Malapostaingio-
co € molto pii1 alta. In palio ¢’¢ la
ricostruzione della Libia. E sul
lungo termine il business si prean-
nunciacolossale: decine di miliar-
di di dollari in appalti, anche di
piit. Perché nonsi tratta solo diri-
costruire le infrastrutture dan-
neggiate dallaguerra(solo queste
commesse sarebbero comunque
promettenti). Il Governolibico di
transizione sta ponendo le basi
perrealizzare tutto cid che Muam-
mar Gheddafi aveva promesso,

PICCOLI PASSI

A Tripoli sono tornate
circa cinquanta aziende
rispetto alle oltre 500
presenti prima

che scoppiasse la rivolta

Le opportunita della ricostruzione. Dalle mfrastrutture per [’ elettricita alla realizzazione di ospedali
Decisioni rapide e rete di relazioni
per muoversi nella nuova Libia
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mache nonhamantenuto. Occor-
rerifare dazerolarete fognariadi
Tripoliedialtre cittd. Lostessodi-
casiperquellaidricae quellaclet-
trica. Sono necessari ospedali, la-
boratorie aule universitarie. Sen-
za contare strade e ferrovie per
collegare i centri del terzo Paese
piu vastod'Africa.

L'ex regno di Gheddafi ha un
grande vantaggio sugli altri Paesi
del Nord Africa: pud disporre di
un fiume di liquidita. Solo nel
2010 aveva incassato con lerendi-
te petrolifere quasi 50 miliardi di
dollari. Inoltre visonotra1zoeiso
miliardidi asset libici congelatiin
diversi Stati, Una parte conisten-
te dovrebbe rientrare in Libia en-
tro I'anno. E un'opportuniti da
non perdere per molti Paesi. A
Tripoliibusinessmenmediorien-
tali, in prima linea i turchi, sono
davvero tanti. Ma le chances per

le imprese italiane sono interes-
santi, Purché, hanno spiegato al
Sole 24 oreimanager ditre azien-
derientratein Libia- Salini, Bonat-
ti e Maltauro -, non perdano tem-
poetorninopertessere le relazio-
niconle contropartilibiche.
Isettoriincuisi pudsuddivide-
re la ricostruzione, e gli appalti
che ne derivano, sono sostanzial-
mente tre: i servizi, gli appaltiele
forniture a titolo diaiuti umanita-
ri o nell'ambito di procedure in
via d'urgenza. In questo settore
rientrano le forniture alimentari,
medicaliele opere urgentidarea-
lizzare in tempi brevi. Come lari-
parazione delle fogne e degli ac-
quedotti. Un secondo settore ¢é
quello delle forniture e dagli ap-
palti con soggetti privati. In que-
stocasola Cirenaica, I'area pitlin-
dustrializzata, ha le carte in rego-
la perattrarre molte aziende stra-
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Tra anﬂcu e mndemo Una delle
rovine romane di Leptis Magna
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niere. Le imprese che hanno sof-
ferto i danni vogliono ripartire,

' Nelcasodelleprocedure d'urgen-

za spesso non c'¢ il tempo diban-
dire delle gare, si preferisce dun-
que procedere per designazione
diretta. Il terzo settore, infine, ri-
guarda le grandi commesse e i
bandi gia indetti in passato, o che
dovranno essere indettiin futuro,
Dal punto di vista dei numeri &
questa la parte piu rilevante, ma
sara anche quella in cui vi saran-
no piti concorrenti.

Macome fare? InLibiasonator-
natecircasoaziendeitaliane (pri-
ma della rivolta erano quasi 500).
Le incognite certo non mancano.
Ci sono due punti, per esempio,
poco incoraggianti. La ricostru-
zione faticaapartire, L'attuale Go-
verno ad interim & piliconcentra-
toadefinireifuturiassetti politici
del Paese prima di indire le gare.
Oggirisultaspessodifficile indivi-
duareigiustiinterlocutori. Glien-
ti preposti agli appalti sono quasi

paralizzati.
Presenziare il territorio resta

perddecisivo. In febbraio dovreb-
be sbarcare a Tripoli una missio-
nediimprenditori guidatadal mi-
nistro dello Sviluppo economico,
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Corrado Passera. Ma c’¢ di pil.
Esistono dei settori in cui le Pmi
italiane possono essere coinvolte
gia ora. Ne é convinto Guido Fol-
loni, presidente dell'Associazio-
ne di amiciziae cooperazioneIta-
lia-Libia, che fa capo all'Isiamed.
«Unodeisettori pillinteressanti-
spiega Folloni - & quello agroali-
mentare. Soprattutto in Cirenai-
ca. L'idea¢ costruire una filierain
cui siano coinvolte Pmi italiane
capaci di contribuire con il loro
know how. C'¢ molto da fare: a
partire dai sistemi di irrigazione,
passandoperlafertilizzazione, fi-
no alle macchine agritole. Diver-
si imprenditori libici da tempo
chiedono di avviare partnership
proprio con le aziende italiane». .
Non si tratta dunque di grandi

opere, ma, perora, diuncanale di-
retto e informale. In questa dire-
zionesiégiamossoil polouniver-
sitario di Parma, che ha gia studia-
toprogetti poliagricoliinaltri pae-
si arabi. La bonifica dei terreni e
I'ediliziadiserviziosono campial-
trettanto interessanti. Quanto al

. futuro, e agli appalti pili grandi, le

incognite non mancano. Mailgio-
covale sicuramentelacandela.




