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tutto campo: la firma di un me-

morandum of understanding
per la nascita di una joint ven-
ture tta Finmeccanica, la Ly-
bian Investment Authority, la
Lia, elaLybiaAfricalnvestment
Portofolio (un fondo di investi-
mento interamente posseduto
dallastessa Lia),

Un accordo complessivo,
che verra formalizzato in una
joint venture paritetica al mas-
simo entro un anno e che ri-
guarderatutteleattivitacivilidi
Finmeccanica: dagli aerei re-

Coopei zione
inAfrica intuttii
settori civili. Non
Previsic 'ingresso
nelcapiiide
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MILANO — Non c'¢ due senza
tre:dopola*vecchia” jointven-
ture per I'assemblaggio di eli-
cotteri, firmatanel 2006, elare-
centissima (una settimana fa)
maxi commessa da 541 milioni
firmata, da Ansaldo Sts per il si-
stemna di scgnalamento di una
tratta ferroviariadi 1.450 chilo-
metri, ieri ¢arrivato I'accordo a

gionali agli elicotteri, dai siste-

mi di segnalamento, a tutto il

comparto ferroviario, dall'ae-
rospazio all'energia. «Lia rap-
presenta un partner straordi-
nariow, ha dichiarato ieri il nu-
mero uno della societaitaliana,
Pier Francesco Guarguaglini,
in un'area in cui Finameccani-
ca & impegnata ad espandersi,
«sempreinsintoniaconigover-
ni e le isttuzioni locali». Non a
caso la joint venture prevede la
possibilita di stringere accordi,
anche societari, con altri paesi
interessati a partecipare. La

partnership - spiega infattiuna
nota del gruppo italiano - sara
lo strumento principale per le
iniziative congiunte di business
¢ potra effettuare investimenti
perspecificheattivithcommer-
ciali e industriali, costituendo
apposite socicta nei paesidiin-
teresse. Inoltre, Finmeccanica
eLia«potrannoancheprevede-
re investimenti di minoranza
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dapartediLia nellaattivita nel-
lequaliFinmeccanicaégiapre-
sente» limitatamente ai settori
previsti dalla joint venture at-
tuali, continua ancora la nota.
1l bacino - Africa e Medio
QOriente - rappresenta una do-
manda potenziale enorme: «5i
pud ipotizzare un giro d'affari
da20miliardididollari», hasot-
tolineatoieri Guarguaglini. Ov-
viamente ci vorra del tempo
prima che |'accordo sia picna-
mente funzionante e rodato,
maéchiarocheintercettarcan-

che solouna piccolapartedella
domanda potenziale rappre-
senta un boccone di tutto ri-
spetto per Finmeccanica. Che,
dal canto suo, mettera le com-
petenzetecniche, mentrelaLia
sara il partner fondamentale
non solo per il business che si
creerd in Libia, ma anche per
raccogliere ordini e commesse
inwnal'area.L'intesariguarda
esclusivamente le attivita civili

diFinmeccanica ed & un accor-

doesclusivamentedinaturain-
dustriale, Tuttavia, la firma del
memorandurm di ieri ha rinfo-
colato le speculazioni di chi
ipotizza un interessamento
della Libia anche a livello azio-
nario, direttamente in Finmec-
canica. Un ambito che Guar-
guaglini ha sempre evitato di
trattare, limitandosiaricordare
che sopra il 3% qualsiasi inve-
stimento nella societa che diri-

ge deve avere l'esplicito gradi-

mento del governo (e che quin-

dil'azionariato di Finmeccani-
ca & un fatto che coinvolge di-
rettamente il socio-Stato, ta-
gliando fuori i manager). Di si- -
curo la Libja guarda con molto

interessealleopportunitadiin-
vestimento nelle societa italia-
ne, e se per il momento il fiore
all'occhiello @ Unicredit (dovei
libici hanno investito oltre due
miliardi di euro) la potenza di
fuoco & ben pitialta.
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Accordo strategico Finmeccanica-libici

Nasceunajoint venture. Guarguaglini: mercatopotenziale da 20 miliardi




